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国際セミナー
GDP世界第2位に躍進した中国は世界の工場から、
巨大市場へと変わりつつあります。
「中国進出」は中小企業においても喫緊のテーマですが、
実際に進出して初めて分かることもあります。
今回は先達二社の経営者から具体的なお話をいただくと共に
皆さんのご質問にもお答えするセミナーです。

主催：一般社団法人 城西コンサルタントグループ

協賛：一般社団法人 東京都中小企業診断士協会

皆さんのご質問にもお答えするセミナーです。

「中国巨大マーケット
～成功企業に学ぶJAPAN

講師

日化精工株式会社
取締役副社長

氏

開発などを手掛けた後、営業部に転籍。エレクトロニクス産
業向け「仮止め用接着剤」の開発・販売に従事し、同製品
での世界市場占有率No.1を達成する。2002年より現職。
2007年、中国での販売総代理店（日松貿易（上海）有限
公司）の立ち上げに携わり、同社副理事長に就任。中国を、
日本国内や欧米をはるかに上回る規模とポテンシャルを持
つ市場と見定め、中国市場の開拓を自身のキャリアにおけ
る最後の仕事と決め、チャレンジしている。

日化精工株式会社
1962年創業。半導体など、電子関連素材を精密加工する
際に使用する各種化学製品の製造、販売を行う化学品
メーカー。エレクトロニクス産業向け仮止め用接着剤では世
界シェアNo.1を誇る。

第1次オイルショックの最中の1974
年、日化精工（株）技術部に入社。
吸着剤を活用した排水処理技術の
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マーケットへのチャレンジ」
JAPANブランド浸透戦略～

株式会社オリーブ・デ・オリーブ
副社長執行役員

氏

ち上げに携わりそれぞれ多店舗展開を推進。
2004年中国オリーブ開設と同時に総経理に就任。上海直
営店オープンに始まり、オリーブ・デ・オリーブを日系レディ
スブランドの先駆けとして中国全土に150店舗を展開する
までに成長させた立役者。2011年より現職。

株式会社オリーブ・デ・オリーブ
「カワイイを、生きる」をモットーに、10代を中心とした若い女
性向けのファッションブランド“Olive des Olive”の店舗を全
国に展開する。2004年より中国に本格進出。

1986年、オリーブ・デ・オリーブに
入社。1996年に取締役就任の後、
台湾オリーブ、韓国オリーブの立



18:40 ～ 開会挨拶

18:50 ～ 中国進出事例紹介-1 「中国マーケット
└講師：日化精工株式会社 取締役副社長

19:40 ～ 中国進出事例紹介-2 「中国でカワイイを
└講師：株式会社オリーブ・デ・オリーブ

20:10 ～ 質疑応答（講師お二人が参加者のご

20:30 ～ 閉会挨拶

【参加費】2,000円（会場受付でお支払い下さい

FAXの場合はこの面を印刷し、上記申込票に必要事項を
事項をご記入の上、info@jcg-net.com までご送信下さい

お名前：

貴社名： 役

貴社住所：

メールアドレス：

：
今後の案内は不要□

当セミナーを知ったきっかけ（例：○○会社から）

設立 ： 平成21年9月（平成23年1月法人化）
代表者： 会長 野村 潔
事務所： 中野区中野4-11-10-101

http://jcg-net.com

一般社団法人城西コンサルタントグループ（略称：
は、国家資格として経済産業大臣により登録された
業診断士の集団です。中核となる会員の5,000社への
実績を背景に、高度な専門知識とノウハウ、組織力
企業の多様かつ高度な支援ニーズにお応えしてまいります

マーケット進出で学んだこと」
取締役副社長 中村 寛 氏

でカワイイを売る －オリーブ・デ・オリーブ成功の秘訣」
オリーブ・デ・オリーブ 副社長執行役員 渡邉 兼久 氏

のご質問にお答えします）

さい）

受付開始：18:20

を記載の上ご送信下さい。eメールの場合は、上記必要
さい。お問い合わせもeメールにお願いします。

役職名：

今後の案内は不要（不要の方は□内にチェックを入れて下さい）

住所：阿佐谷南3丁目2番19
Tel :03-3393-1501
※駐車場がないため、公共交通機関を
お使いください。

）

net.com

：JCG）
された中小企

への診断
組織力で中小

えしてまいります。

つけめん

生活コンビニ


